
Un potente strumento interattivo ed 
esclusivo per gli Affiliati RE/MAX, da 
utilizzare sia nella fase di acquisizione, 
che nella fase di vendita degli immobili.

RE/MAX opera da sempre con l’intento 
di fornire il miglior supporto ai propri 
clienti, Broker e Agenti, in modo che 
questi possano dedicarsi completamente 
alla soddisfazione dei bisogni della loro 
clientela.

Per ottenere ciò, RE/MAX è alla costante 
ricerca di strumenti semplici e funzionali 
che, da un lato facilitino il lavoro degli 
agenti, e dall’altro offrano valore aggiunto 
ai clienti finali. Quando questi strumenti 
non esistono, RE/MAX l

 tuo fianco 
nella valutazione
di un immobile
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L’importanza di valutare 
un immobile con la 
dovuta precisione
Presentare un’abitazione o un immobile 
dalla diversa destinazione d’uso, a un prezzo 
lontano da quello corretto rappresenta un 
problema sia in difetto che in eccesso. 
É necessario che la valutazione sia 
effettuata con attenzione e in modo 
professionale, anche in considerazione 
del fatto che gli aspetti che possono 
influire da questo punto di vista sono 
davvero tantissimi.

Fondamentale 
una valutazione 
professionale
Solo gli occhi di un professionista colgono 
con attenzione, e soprattutto con la dovuta 
competenza, tutti gli aspetti che possono 
influire sul valore dell’immobile, anche quelli 
che agli occhi del proprietario potrebbero 
risultare del tutto irrilevanti.

RE/MAX Hal ti permette di risparmiare tempo 
nella fase di raccolta delle informazioni utili 
all’effettuazione di un’analisi di mercato, ti 
fornisce un report completo di statistiche 
ed analisi comparative su tutta l’offerta 
concorrente, ti supporta nella definizione 
del piano marketing dell’immobile, e infine, 
ti elabora pdf personalizzati da presentare 
al cliente.

Come funziona?
Inserisci le caratteristiche dell’immobile 
e visualizza il valore di mercato

RE/MAX Hal esegue in tempo reale 
un’analisi massiva di milioni di dati, annunci 
e borsini presenti sul web, realizzando una 
pagina di analisi, interamente modificabile e 
personalizzabile dall’agente stesso, studiata 
per portare il venditore o l’acquirente 
a superare ogni dubbio e favorendo il 
professionista nella presentazione del 
corretto valore di mercato.

Ogni prodotto immobiliare è unico, 
questo è il suo punto di forza, ma per 
essere commercializzato necessita di una 
valorizzazione che non lasci nulla al caso.

Cos’è?
RE/MAX Hal non è solo uno strumento 
dedicato esclusivamente alla comparazione 
e valutazione degli immobili, contiene infatti 
molteplici interessanti funzionalità, tra cui 
la possibilità di inserire in modo automatico 
le diverse azioni di marketing previste per 
la promozione dell’immobile e una sezione 
di personal branding per il consulente 
immobiliare e per l’agenzia.

Un sistema intuitivo: una pagina web a 
scroll verticale, chiara e ricca di elementi: 
immagini, grafici, tabelle e testi con un 
elevato grado di personalizzazione;

Velocità di esecuzione: con i dati essenziali 
dell’immobile (ubicazione, stabile, condizioni, 
superficie) è possibile ottenere un risultato 
attendibile in pochi minuti, con un risparmio 
enorme di tempo;

Confronto tra molteplici fonti informative: 
il sistema individua gli immobili in vendita 
presenti sul mercato, rileva le indicazioni 
OMI e le informazioni relative allo storico 
compravenduto effettivo RE/MAX inserito 
nel sistema, elabora le informazioni 
fornendo un risultato oggettivo e affidabile, 
ma sempre modificabile dal consulente 
immobiliare, in funzione della propria 

esperienza e conoscenza relativa a 
compravendite recenti e in zona, 
stabilendo quindi in maniera ancor più 
corretta il possibile prezzo di vendita.

Creazione di un report completo: una 
volta confrontati i dati raccolti nella fase 
precedente, sarà possibile ipotizzare il 
corretto prezzo pubblicitario e individuare 
quello più probabile di vendita effettiva. 
A questo punto il sistema permette la 
creazione di un documento pdf dedicato 
al cliente. Il documento ha una resa 
grafica accattivante e di grande impatto e 
questo aumenta la percezione del servizio 
reso dall’agente immobiliare aiutandolo 
nell’acquisizione dell’incarico di vendita 
o nella presentazione ad un potenziale 
acquirente.

Le caratteristiche fondamentali di RE/MAX Hal:

Che cosa lo rende unico
  È un prodotto customizzato

	 RE/MAX che consente di differenziarsi 
dalla concorrenza. Cosa che non può 
accadere quando si utilizza uno degli 
strumenti per analisi comparativa già 
presenti sul mercato;

  Permette di presentare, insieme all’analisi 
compartiva, anche il piano di marketing

  Contiene le sezioni personal, agency,
	 RE/MAX Italia branding;

  È collegato al nuovo gestionale 
	 aziendale Maximizer (l’immobile viene 

importato con foto senza problemi 
	 di doppio inserimento);

  È collegato all’archivio
	 RE/MAX Italia contenente 
	 il nostro venduto (comparables);

  È un prodotto dedicato anche alla 
	 vendita con molteplici contenuti 

interessanti.

Cosa contiene 
il documento di presentazione in pdf?
Fase acquisitiva

 Una copertina con un riepilogo 
dell’immobile oggetto di valutazione e 
le immagini promozionali;

 Estrazione dati OMI con prezzi medi e 
grafici;

 Comparazione con competitor (asking 
prices) emersi dalla ricerca sui principali 
portali ed importazione/impaginazione 
con prezzi medi e grafici;

 Comparazione con comparables 
(selling prices) con possibilità di 
caricare comparables o di ricercarli nel 
database di RE/MAX Italia con prezzi 
medi e grafici;

 Sezione conclusioni con indicazione 
prezzo consigliato;

 Sezione piano di marketing: possibilità 
di inserire in modo automatico le 
diverse azioni di marketing previste per 
la promozione dell’immobile;

 Sezione personal branding: foto 
e descrizione del consulente con 
specializzazione e cv;

 Sezione agency branding: foto e 
descrizione agenzia;

 Sezione RE/MAX Italia branding: foto e 
descrizione del network RE/MAX Italia.

Fase di vendita

Se l’incarico viene acquisto, RE/MAX 
Hal consente di stampare una brochure 
destinata al cliente acquirente contenente:

  Una copertina con un riepilogo 
dell’immobile oggetto di valutazione e 
le immagini promozionali;

  3 motivi per scegliere l’immobile;

  I Plus della zona;

  Spiegazione del percorso di vendita;

  Sezione “Scopri i vantaggi di acquistare 
con un consulente RE/MAX”;

  Calcolo provvigione;

  Calcolo spese registrazione 
compromesso;

  Calcolo imposte all’acquisto (IVA o 
registro);

  Calcolo costo notaio;

  Proposta mutuo;

  Sezione personal branding : foto 
e descrizione del consulente con 
specializzazione e cv;

  Sezione agency branding: foto e 
descrizione agenzia;

  Sezione RE/MAX Italia branding: foto e 
descrizione del network RE/MAX Italia.

Il modo migliore per comprendere le 
potenzialità di  è quello di provarlo!

Conquista la fiducia di chi vuole
vendere o comprare casa!


